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Reforma en las
agencias de ráting
Se viene hablando de la conveniencia de regular las
agenciasderáting,habidacuentadelpapelcrucialquede-
sempeñan en el sistema financiero. Sin ráting una empre-
sa no puede acudir al mercado de capitales y tendrá difi-
cultades de financiación. Sin ráting el inversor también
tendrá dificultades para evaluar el riesgo de aquello en lo
que invierte. El principal problema de las agencias de rá-
ting, enmiopinión, esel conflictode intereses.Meexplico
con un ejemplo. La empresa A solicita un ráting a la em-
presaderátingRparaunaemisióndebonos.Acambiopa-
gaunoshonorarios(fees).Sielrátingesmalo, laempresaA
tendrá que pagar más intereses por su emisión de bonos.
Si el ráting es malo, la empresa A puede no aceptar el rá-
ting y no pagar. Los incentivos están puestos para que la
empresa de ráting sea benevolente en sus juicios.Nodigo
que lo sea, pero sí digo que los incentivos le pueden llevar
aserbenevolente,a favordelaempresaevaluadayencon-
tradel interésde los inversores.

Creo que la solución no seríamuy complicada. En pri-
mer lugar lametodologíaparael rátingdeberíaserpública
y común para todas las empresas (y deseablemente para
todos los países). En segundo lugar, la información que la
empresaevaluadaproporcionaalaagenciaderátingdebe-
ría serpública (ymejor si está accesible en Internetquees
elmejormododehacerpública la información).El regula-
dor público se encargaría de aprobar lametodología con-
sensuadaconlasagenciasderáting.

Con estos dos sencillos procedimientos se conseguiría
total transparencia, tanto en el proceso, como en el resul-
tado del ráting. No habría posible arbitrariedad, pues el
análisis de rátingpodría ser replicadopor la empresa eva-
luadaoporterceros.Laempresaderátingnopodría intro-
ducir subjetividad, pues tanto la metodología como los
datos serían fijos y públicos. Incluso el inversor interesa-
do, podría replicar el ráting, aunque probablemente no le
compensaríael esfuerzoypreferiría confiardirectamente
enel rátingotorgado.

Es posible que las agencias de ráting no estén muy de
acuerdoconestassugerencias.Anadie legustaserregula-
do.Perohayquetenerencuentaqueestasagencias tienen
una clientela cautiva debido a que el propio regulador pi-
de a las empresas que se sometan a un ráting. Además su
papel es crucial para el sistema financiero. De ahí que sea
deseableunaregulación , sencilla, consensuaday transpa-
rente.Todosganaríamosconello.
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La recesiónmultiplica
los beneficios de lamafia
El grupo criminal italiano saca provecho de la crisis mediante la concesión de créditos
a pequeños negocios y la adquisición de propiedades y empresas a precio de ganga.

G.DINMORE/G.SEGRETI.Financial Times

La mafia italiana está sacando
partido de la crisis crediticia
concediendo préstamos a pe-
queños negocios y usando sus
enormes reservas de liquidez
para adquirir propiedades y
empresas a precios de ganga.

Un informe de Confesercen-
ti, una asociación de comer-
ciantes que cuenta con un gru-
poqueestudia a lamafia, calcu-
la que 180.000 pequeñas em-
presas han recurrido a estos
prestamistas, debido en parte a
que la crisis crediticia ha afec-
tado al crédito bancario. “La
crisis económica hace a la ma-
fia incluso más peligrosa”, ex-
plicó Marco Venturi, presiden-
te de esta asociación, en la pre-
sentación de su informe El con-
trol del crimen sobre los nego-
cios.

La usura es el negocio con
un crecimientomás fuerte para
la mafia, que hace ya mucho
que consolidó su control sobre
empresas y políticos locales,
especialmente en el sur, ofre-
ciendo la garantía de fondos y
empleo (conun coste).

Ingresos

Se calcula que la mafia (en rea-
lidad, diversos grupos crimina-
les con distintas estructuras,
historia y tendencias) factura
130.000 millones de euros. De
ellos, 92.000millones de euros,

Los narcóticos
son la actividad
más‘rentable’,
al generar
15.000 millones
de euros

En la imagen, Marlon Brando, en una escena de la película ‘El Padrino’.

SU NEGOCIO MUEVE 130.000 MILLONES DE EUROS

el 6% del Producto Interior
Bruto (PIB) de Italia, corres-
ponden a actividades “comer-
ciales”.

Confesercenti estima que la
usura supone 15.000 millones
de euros de los ingresos de la
mafia. Los narcóticos son, con
diferencia, la actividad más
rentable. Su negocio en toda
Europa reporta 59.000millones
de euros.

El informe pone de relieve
las recientes advertencias de
los fiscales, que señalan que las
bandas criminales están expan-

diendo sus actividades a los
sectores del comercio, el turis-
mo, las apuestas, los restauran-
tes, la construcción, el trata-
miento de residuos, el negocio
inmobiliario y la salud.

El Gobierno de centro-dere-
cha de Silvio Berlusconi ha des-
plegado al ejército en la región
de Nápoles en tareas de apoyo
a la policía. Los críticos denun-
cian que su presencia está diri-
gida amejorar su imagen frente
a la opinión pública y que aca-
bará destinándose a la lucha
contra la inmigración ilegal.


