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Eduardo Martinez Abascal

Estimular la demanda
vs. mejorar la economia
sidad de reducir el gasto publico. Su respuesta fue:

H “Eduy, en tiempos de crisis tenemos que estimular la

demanda, que sino el pais se para”. Esta opinion esta muy ex-
tendida tanto en la clase politica como en la opinion publica en
general. Es el llamado enfoque keynesiano, que ve en el gobier-
no el gran motor de la economia. Creo que esto es erréneo y nos
hallevado a muchos problemas que, a la postre, pagan los ciu-
dadanos.

Segun este enfoque, si lademanda de un producto aumenta,
surgiran empresas que vendan ese producto, estas empresas
crearan empleo y la economia empezara a funcionar. Basta,
pues, con que el Estado dé dinero para crear esa demanda. En
esta idea se basaba el famoso Plan E que nos cost6 8.000 millo-
nes de euros de dinero publico para construir aceras. Las em-
presas que se lucraron de esa ayuda subsistieron durante un
afo mas, para luego acabar muriendo si no eran competitivas y
sobreviviendo las que silo eran.

Imaginese usted que su empresa fabrica yogures y que las
ventas empiezan a bajar dramaticamente porque su producto
ya no es competitivo (por precio alto o calidad baja). Idea bri-
llante: dar dinero a los empleados para que se lo gasten com-
prando sus yogures. Las ventas volveran a subir y quiza usted
se quede tranquilo temporalmente. Pero la empresa perdera
mas dinero y ademés estara escondiendo el verdadero proble-

ablaba yo recientemente con un politico sobre la nece-

BMG, FILIAL DISCOGRAFICA DEL GRUPO ALEMAN, EN LA QUE KKR POSEE UN 51% DEL CAPITAL, ESTUDIA
COMPRAR LA GESTION DE DERECHOS DE AUTOR DE LOS CATALOGOS MUSICALES DE LAS COMPANIAS RIVALES.

Bertelsmann fija el objetivo
en Warner Music y EMI

Financial Times. Berlin

El grupo aleman de medios
de comunicacion Bertels-
mann dijo ayer que estudiara
hacerse con la gestion de los
derechos de autor del catélo-
go musical de la discografica
norteamericana Warner Mu-
sic o de la britanica EMI para
convertir su division BMG en
“una de las mayores y mejor
gestionadas” discograficas del
mundo. El director financiero
de Bertelsmann, Thomas Ra-
be, dijo que BMG, una socie-
dad mixta con la firma de ca-
pital riesgo estadounidense
KKR, esta atenta a la subasta
de los derechos de autor que
llevara a cabo Warner Music
y a la posible venta de EMI,
que su actual propietario, Ci-
tibank, podria anunciar en los

El consejero delegado de Bertelsmann, Hartmut Ostrowski, ayer, presentando los resultados anuales.
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ma: que su producto no es el que era. En definitiva, usted se esta proximos meses. No obstan- , N dijo que espera que KKR siga  sistemas de informacion. El
haciendo trampas al solitario. Pues esto mismo es lo que hace el te, Rabe afnadié que BMG no BMG prevé duplicar teniendo el 51% de BMGy  grupo aleman aumentd la fac-
Estado conlas llamadas politicas de fomento de lademanda. esta dispuesta a pagar sumas las ventas en 2015, asegurd que el negocio musi-  turacion un 4,5% el afio pasa-
Lo que hay que hacer, en mi opinion, es estimular la econo- astronémicas, por lo que se  hasta 500 millones cal,conel que prevéentraren  do, hasta 15.800 millones de
mia y no estimular la demanda. Y para estimular la economia plantearfanuevasalternativas ~ cle euros, con un Brasil, Australia y Asia este  euros, con un beneficio bruto
necesitamos que las empresas de aqui vendan mas. Y para ven- silos precios se disparan. margen del 25% afio, encaja bien entre otros  de explotacion (ebitda) que se
der mas, tienen que ser competitivas, es decir, producir pro- Aunque BMG no lograse de sus activos, como la televi- ~ multiplicé por cuatro, hasta
ducto de calidad a precio competitivo en el mercado, y luego incorporar la gestion de dere- sion RTLylaeditoradelibros ~ 1.900 millones de euros, lo
salir avenderlo fuera si, por lo que sea, aqui la demanda no tira. chos de autor de Warner Mu- Random House. que representd un margen de
El Gobierno puede ayudar en esta tarea: regulaciones sencillas sico EMI, con su estrategiade explotacion del 11,7%. El be-
y pocas, infraestructuras que abaraten costes, fomentar el adquisicion de catalogos y de- Resultados neficio neto paso de 35 a 656
brand name del pais, mejorar la educacion, etc. rechos de discograficas pe- Durante la presentacién de  millones de euros y la deuda
Lo que el Gobierno puede y debe hacer es facilitar lavida ala queiias y medianas, la compa- los resultados de 2010, Ber-  del grupo se rebajo de 6.000 a
empresa. Para ello, lo primero que tiene que tener claro es que fifa germana prevé duplicar telsmann dijo que, gracias al ~ 4.900 millones de euros.
la empresa es el motor de creacion de riqueza y bienestar para su facturacion hasta una hor- recorte de costes y algunas El consejero delegado,
el ciudadano, y no un explotador indeseable. Seriabueno que el quilla de entre 400 y 500 mi- desinversiones, ha consegui-  Hartmut Ostrowski, dijo que,
Gobierno fomentara un mayor reconocimiento social para la llones de euros en 2015, au- do reducir su deuda de forma  con esta situacion, la empresa
empresay el empresario. mentando el margen operati- suficiente como para invertir ~ “esta preparada para invertir
Profesor del IESE vo hasta el 25%. Bertelsmann en areas como educaciony  denuevo”.
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ALAMANCA

P® CASTELLANA

9.000€/mes |

Dlicina inpacable sn edificic representative, |
&45m, tane techos altcs, dispone de 20

despachos, varios archivos, almacén y office
Calsfaceion camral, aire acondicionsdo »
nstalacsin de cablaado

recio alguilsr precio alguiler

4.500€/mes

Dicina impecable an portal de I.|.r5h_31]Drn_
despons do 7 despachos, sala de aspera, sala de
juntas, ofice y dos bafics, sire scondicionado y
enlafacciin

precio alguller

5.000€/mes inegociaties , 10.000€/mes

Magnifica alicina de 280m2, exterior a Gran
¥ia, planta 3%, adificio impecabls, dispons de
ascensory portero fisics, tres despachos y dos
ponas diatanas muy amplias, 2 bafios y office

Dvicina de 550m, situada en edificio representative,
con visias s la Plaza del Callac ¥ Gran Via, tods
wxterior, dispons de nusve despachos, sals de
waparn, sala do juritas, dos asecs, office, portera
fiyes, Ascenary montacargas, dos sntradas




