
PPR se hace con el dueño
de los relojes Perregaux
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M uchas empresas españolas se están dejando la piel
para vender fuera lo que no venden en España. Es el
únicomododesobrevivirymantenerlospuestosde

trabajo.Enelcasodeempresasindustrialesyquefabricanmá-
quinas el esfuerzo es más que arduo, porque –seamos since-
ros– vender máquinas con el made in Spain es muy complica-
do si compites con el made in Germany. Para vender una má-
quina necesitas que el cliente la revise en tu fábrica y la homo-
logueparaasegurarqueelproductocumpletodaslasespecifi-
caciones.ElclientedebeviajaraEspañayparaellonecesitaun
visado.Yesaquídondecomienzanlosproblemas.

Algunas anécdotas reales al respecto. Una empresa de Los
Yébenes (Toledo) consigue vender unos transformadores
eléctricos al Ministerio de la Electricidad de Irak. Tiene méri-
to, pues allí venden sobre todo los americanos, ingleses, etc. El
consuladoespañolniegaelvisadoaladelegacióniraquí.Elmi-
nisterioiraquíenvíaunacartaalaempresaespañolacancelan-
do la visita (cito textual) “debido a la falta de colaboración por
parte de la embajada española en Bagdad y dado que no han
expedido los correspondientes visados”. Los de los Yébenes
nosedesanimanyperseveranenelintento.Envíaneltransfor-
madoraIrakparaquelorevisenallí.Resultado:dosañosdere-
traso en recibir el pedido. Coste del envío del transformador:
85.000 euros. Coste del viaje para tres personas a España,
6.000euros.

Otro sucedido real. Mayo de 2011. Empresa española consi-
gueunpedidoenIrán:300aparatosdemedición.Muchodine-
ro.Condición:queelpedidosefabriqueyentregueconurgen-
cia.Problema,laembajadatardasietesemanasendarelvisado
para que vengan a España a inspeccionar los aparatos. El em-
presario se pone en contacto con la embajada pidiendo que,
porfavor,haganunaexcepciónenlosplazos,quesetratadeun
pedido muy importante de una firma prestigiosa. No hay mo-
do. La conversación acaba con estas palabras de la embajada:
“Alterarelordendeentradadelosexpedientes,comoUd.pre-
tende,conlaexcusade‘mostrarflexibilidad’paraconunapeti-
ciónqueUd.juzgamuyimportanteparaUd.,yquenosotrosno
valoramos como tal, vulnera nuestros procedimientos. Y, co-
mocomprenderá,Ud.estáensuderechodepedirla,peroeses-
tarepresentaciónynoUd.quiendeberealizaresavaloracióny
accederaellaodenegarla”.Notodaslasembajadassonasí,pe-
ro según la asociación AMEC, un 25% de las peticiones de vi-
sadosparaexportarsufrenretrasos.Estasituaciónsevienere-
pitiendodesdehacecincoaños.Sobrancomentarios.

EL GRUPO FRANCÉS SE REFUERZA EN EL SECTOR DE LA RELOJERÍA CON LAADQUISICIÓN DE SOWIND GROUP
DESPUÉS DE QUE,A PRINCIPIOS DE AÑO, SU RIVAL LVMH COMPRASE LA FIRMA DE JOYERÍA ITALIANA BULGARI.

R.Villaécija/L.Talavera.
París/Madrid
LabatallaporserelreyMidas
del lujo no da tregua en Fran-
cia. La lucha de las grandes
marcas de élite por engordar
su exclusivo patrimonio no
cesa. Tras la adquisición a
principios de año de la firma
italiana de joyería Bulgari por
parte del líder LVMH (dueño
deChristianDior),ayerfuesu
competidor, PPR, el que mo-
vióficha.Elgrupopropietario
de Gucci, Balenciaga e Yves
Saint Laurent anunció la ad-
quisición de la marca suiza de
relojesSowindGroup.

En este afán por fortalecer-
se ante el adversario, PPR,
que en 2008 ya se hizo con el
23% de la firma, va a aumen-
tar su participación hasta el
50%, convirtiéndose en su ac-
cionista mayoritario. La ope-
ración se materializará a tra-
vés de un aumento del capital
delasuiza.

Organigrama
Al frente de la empresa suiza
estará el presidente de PPR,
François-Henri Pinault, res-
paldado por la vicepresiden-
ta, Monica Mailander Maca-
luso, hija del fundador, Luigi
Macaluso, fallecido el pasado
mesdeoctubre.

Sowing Group es una de las
grandes marcas de la relojería
helvética. Fundada en 1988,
sus dos marcas, Jean Richard

y Girard Perregaux, tienen
una producción conjunta de
15.000 piezas por año, cuyo
precio se eleva a entre 6.000 y
500.000 euros por cada uno
delosmodelos.

Aunque ya esta presente en
60países,alunirseconPPRla
marca espera poder desarro-
llarse aún más en el mercado
mundial. “La operación re-
fuerza la línea de lujo del gru-
po en el sector de la alta relo-
jería y, además, va a permitir
apoyar el crecimiento inter-
nacional de Sowind con el fin
de expandir sus productos a
escala mundial , señaló ayer
Pinault.

Stefano Macaluso, director
de la empresa suiza, señaló en
declaraciones al diario EX-
PANSIÓN sus deseos de con-
solidarse fuera de Europa, so-
bre todo, en los mercados

emergentes. “El 90% del sec-
tor de la relojería suiza de tra-
dición pertenece a Asia. No es
una estrategia nuestra, es una
realidad. Desde finales de
2008 y hasta 2009, la deman-
da ha bajado muchísimo, sin
embargo, en este continente
el consumo de la firma ha in-
crementadomuchísimoyhay
problemas de producción, no
sedaabasto”,señaló.

Con Sowind, PPR inaugura
su vitrina de relojes de lujo,
aunqueyatieneensupoderla
marca de joyería Boucheron.
Enestecampo,lesuperasuri-
val LVMH, dueño de Bulgari,
Zenith, Hublot y TAG Heuer.

Miércoles, 6 de julio de 2011

Embajadas:
que ayuden a exportar
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El empresario François-Henri Pinault, presidente del hólding galo PPR.

Los exclusivos
relojes de la marca
helvética valen entre
6.000 y 500.000
euros
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